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Задолженность 300 тыс ₽

50% зарплаты уходит на платежи

С чего все началось?

1 кредит 
60%

2 кредита
25%

3 кредита
12%



РЕШЕНИЕ
«В ТЕМЕ»





Платежи съедают 
уже ползарплаты… 



Но перчатки 
надо брать!



В таких кроссовках 
я буду выглядеть 

круто!



Друзья оценят 
такой ТВ! 



Холодильник 
тоже нужен! 



Страшно испортить 
кредитную историю



Очень неудобно 
платить в разные даты 

и места



Банкиры на мне 
наживаются



Снизили требования

Дополнительные кредиты

Обман

Невыгодное рефинансирование

Как работают другие?











Среда для не 
здорового 
кредитования

Как работают другие?



Как будем работать мы?



на МИНИМАЛКАХ

Как будем работать мы?



на МАКСИМАЛКАХ
в ТЕМЕ

Как будем работать мы?



Ставка ниже

Индивидуальный расчет

Что такое «В ТЕМЕ»?



Снижение платежей

Дисциплина – ежемесячное накопление

Что такое «В ТЕМЕ»?



Заработок– стать агентом

Система скидок – экономия и статус

Что такое «В ТЕМЕ»?



Контроль

«Кредитный трекер»
ноу-хау 

КРЕДИТНЫЙ РЕЙТИНГ

Что такое «В ТЕМЕ»?



«Кредитный трекер»
Бюро кредитных историй
Ежедневно 
20 триггеров 

КРЕДИТНЫЙ РЕЙТИНГ

Что такое «В ТЕМЕ»?



«Кредитный трекер»

Внимание 
на финансовое здоровье

КРЕДИТНЫЙ РЕЙТИНГ

Что такое «В ТЕМЕ»?



Что такое «В ТЕМЕ»?

Индивидуальный план лечения

ставка 
расчет



Что такое «В ТЕМЕ»?

Улучшение состояния

снижение платежа 
накопление



Что такое «В ТЕМЕ»?

Контроль выздоровления

трекер



Что такое «В ТЕМЕ»?

Индивидуальный план лечения

Улучшение состояния

Контроль выздоровления





Повторные продажи

Лояльность

Для чего все это? 

Меньше рекламы

Рекомендации



Почему решение сработает? 



Приложение
«Кредитный трекер»
Сайт 

Какие технологии нужны?

КРЕДИТНЫЙ РЕЙТИНГ



Какой размер у рынка?

Население: 750 тыс

23-35 лет:    105 тыс

Целевая 
аудитория 27 000



Сколько мы планируем продать?

Население: 750 тыс

23-35 лет:    105 тыс

Целевая:         27 тыс

Клиенты 7 000
Займы 880

264 млн



Почему мы считаем этот 
рынок потенциальным?



Какая бизнес модель продукта?





Сегмент: 

Ценностные предложения:
Снижение тревожности 

Снижение платежа
Трекер

Дополнительный доход
Скидки партнеров 

Накопление на покупки
Статус
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Статус – скидки партнеров  
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Отношения с клиентами: 
По-человечески понятно

Удерживаем внимание на 
финансовом здоровье

Статус – скидки партнеров  

Каналы сбыта: 
Сайт 
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Обучение персонала
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Партнерская программа

Статьи затрат: 
Маркетинг 
Мотивация

Приложение
Сайт / Трекер
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